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Comercio Exterior

Juan Tojo destaca los
conocimientos adquiridos
durante el master

VIGO. Delegacion
Juan Tojo es une de los 25 alum-
nos que cada afio pasan por las au-
las del Master de Comercio Exie-
rior impartido por profesiones es-
pecialistas de la Facultad de Eco-
nomia y Administracién de Em-
presas de la Uni-
versidad de San-

se aampliarmis conocimientosen
este campo.

—¢Tenias alguna formacién
especifica o conocimientos pre-
viogsobre esta materia?

~8i, aunqueé muy bdsicos, Ha
sido el master de comercio exerior
el que me ha ayu-
dado a profundi-

tiago. Este expre-

zar en este &mbi-

sa su satisfaccion  “KE curso tiene 0.

or los conoci- . ~¢Por qué ele-
ﬁliem:}s que le uncomp leto giste: el Master
son  impartidos programa que de Direccién y
por an grupo de abarca ' Gestion de Co-
cincuenta profe- . mercio Exterior
sores que 4 traves suficientemente que imparte Ia

de un Master de
1.250 horas reci-
ben conocimien-

todas las dreas
concernintes al

Universidad de
Santiago?
—Tenfa buenas

Salvador Sas

Juan Tojo, alumno del Master ¢e Comerio Exterior de la Universidad de Santiago

los muy impor-  mundo del referencias  por o

tantes paraayudar ' iy una sgrie de per-  nocido prestigio tanto enel 4mbi-  velcado plenamentecon el master  por incluir dentro de sus planes
a sus respectivas comerclo sonas que ya lo  tonacional comeinternacional. yparalaquetrabajoactualmente.  salir en busca de nuevos merca-
empresas a afron-  exterior” habfan  'hecho. —;La formacion que has reci- ~¢Esperas encaminar tu fu-  dos. Y es ahi donde quiero estar
tarlos procesosde Ahoraestoy ensi-  bido te parece pricticayajusta-  turo profesional hacia el comer-  yo.

internacionalizacién comercial de
sus procesos productivos.

—;Qué motivos te han anima-
do a recibir una formacion es-
pecificaen comercio exterior?

~A pesar de tener una forma-
¢ifn juridica, siempre he mirado
mis hacia el rmunde-empresarial.
Ademdés, mi experiencia en uni-
versidades en el extranjero han
hecho gue finalmente me decidie-

tuacién de ratificar el merecido
prestigio del que goza come uno
de los mis completos de losque se
imparten'en universidades v es-
cuelas de negocios del pais.

—4Qué destacarias especial-
mente del master?

—Sin lugara dudas, la gran cali-
dad del profesorado, Después de
ocho ediciones, cuenta con un

:elenco de profesionales de reco-

da a las necesidades de las em-
presas gallegas?

-El cuirso tiene un complete
programa que abarca suficiente-
mente todas las dreas del mundo
del comercio exterior. De hecho,
lo he podido comprobaren el pe-
riodo de pricticas que he desarro-
lladg en el departamento de ex-
portaciones del Grupe de Empre-
sas Alvarez. Empresa que-se ha

cioexterior?
—Los cambios que éstd experi-

mientando el mundo, sobre lode

en el Ambito econdémico, hacen
necésaric mirar también hacia
fuera ala hora de comigrcializar al-

gtin producto. Y esto es aplicable

igualmente a la realidad de la eco-
nemia gallega, De este modo,
creo quee! futuro comercial deun
gran nimero de empresas pasa

—( Crees que es necesario me-
jorar las estrategias de comer-
cializacién de los productos ga-
liegos?

~Creo que se deberia incidir
mis.en trabajar sebre el valor afia-
dido de nuesiros producios. el
control de lacalidad y el servicio.
Asf se pusde compelir con gatun-
ligs de exitoen mercadoy extena-
res:donde lacompetenciaes alta.



