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Fl postgrado de la Universidade de
Santiago lleva 20 afos formando
especialistas en comercio exterior

“MAS DEL 20 POR CIEN
DE NUESTROS ALUMNOS
TIENE TRABAID AL
TERMINAR EL MASTER™

—> Miguel Otero Simon dirige uno de
los tres programas académicos mas
valorados a nivel nacional en su sec-
tor. Se trata de Mascomex, el Mdster
en Direccion y Gestidn de Comercio
Exterior, que se imparte en la Univer-
sidade de Santiage de Compostela
desde hace veinte afios, La insercion
laboral de casila totalidad de sualum-
nado y un profesorado altamente
especializado acreditan este presti-
gioso postgrado.

El Mdster de Comercio Exterior de
la USC cuentn yn con su vigésima
edicion. ;Cual es suvaloracion de la
evoluciondel postgrado?

El trabajo que hemos venido reali-
zando en las ultimos veinte anos se
ha visto plenamente recompensa-
do. Hemas ido consiguiendo un gran
reconocimiento tanto dentro como
{uera de Galicia. Un ejsmplo es que
enelranguin deldiario £ Mundoocu-
pamos el segundo puesio entre los
mejores masteres de Espana en este
sector.

&Qué relevancin cobra ka parte prite-
tica dentro de [a metodologia del
master?
Incorporamos  a
métodos de ense

los tradicionales
nz2nza otros no tan

>>"| as empresas
piden profesicnales
especializados

£n comelrcio
internacional” <<

habituales en la educacién universita-
ria,Lastécnicas rol-player aplicadas a
fanegociacion, de Venture Promation,
de Coaching, andlisis de casos rea
les... Adernas, ofrecemos al alumna-
do la inlegraciion en un programa cle
précticas remiungradas en algunas de
las mas destacadas empresas expor-
tadoras (Inditex. Chupa-Chups, Finsa,
hMaearsl(, gtc)

+Como definiria al profesorado de
Mascomex?

Contamos con mas de cuarenta pro-
fesionales allamente cualificados v
especizlizados en comercio exterior,
En su mayor parte son directivos de
grandes empresas inlernacionales
caledraticos y profesores de diversas
universidades. Por supuesto, muchos
de ellos taminén proceden de las
empresas gallegas mads relevantes.
Hoy en dia Ia especializacion se esti
convirticndo cn Ia elave del éxito
laboral ;Se tienc esto en cucntaala
hora de desarvollar el programa y
loscontenidos?

No sdlo se tiene en cuenta, sino que
es la base de la filosofiz del mdster.
La mayoria de los postgrados que
se imparten en nuestro pais ofrecen
una formacidn de caracter general
engestion de empresas, contabilidad,
personal, etc. Nosotros abordamos

iiguel Angel Oteru Slmcm director del Master en Dtl‘EI:Clon ¥ Gestlon de Comercio Exterior (MASCDMEX) Futa: USC

un programa exclusivamente relacio-
nado con comercio extenor y gastion
de empresas internacionales. ¥ esta
es, sin duda, una de las claves de su
ixito,

En un postgrado de estas earacteris-
tiens, gqué politica sigtien con res-
pectoalaformacion cnidiomas?

El factor miuiticullural estd presente
ennuestroalumnado, en nuestro pro-
fesorado, y por supuesto en una for-
macion biingae castellano-inglés.
¢Cuilescree quesonlosmotivos por
los cuales el alumnado extranjerose
decide a hacer este mister?
Penzamcs que laeleccionde llegar de
olro pons para estudiar nuestro r
teresunacierto porvarios motivos. Al
Margen de fue vivimos enun pais con
unagran calidad de vida y una culiura
riquisuna, debido arazones histdricas
v culturales, Espana mantiene unas
relacionas prwvilegiadas con Eurbpa
Occidentaly Latinoamérica
¢Elalumizado cienta con alglin tipo
de ayiuia ccondmica o beea parn
poder financiarse el master?

Este postgrado cuenta con el apo-
yo de la Consellerfa de Innovacion e
Industria de 1z Xunta de Galicia, que
reduce en un 30 por ciento el precio
de matricula a los alumnos gallegos v
rasidentes en Galicia. La Universidade
de Santiago de Compostela concede
becas a estudiantes de posigrado
Estas ayudas suponenuna reduccion
de! 75 por ciento de los derechos de
matricula. Ademds, el Ministerio de
Asuntos Exteriores convoca las denp-
minadas Becas MAE de Estudios en
sara ciudadanos extranjeros.
Ao largo de cstos afios han pasado
por sus aulas més de 600 alumnos,
#Cudl es ¢l porcentaje de colocacion

de estos en el mercado laboral?
Enmasdel 90 por cienlo delos casos,
los alumnos delmaster se han quada-
dotrabajando en las empresas donde
han hecho las practicas. La mayor
parle d= elios ocupan ahora allos car-
gos en la direccion de emprasas que
se hanabierto al exterior.

Para todos aquellos jovenes que
tienen dudas sobre su futuro labo-
ral, sobre todo tenicndo en cucen-
L la actual situacién econdmiea,
épor qué le recomendarin formarse
come un especialista en comercio
exterior?

Cuandot

cMprasanorealizaaccio-
crior lienenunmayer gra-
dodeependenciade unmercado. o
que pued llevar a la suspension de
pagos. L a internacionalizacion con-
tribuye a mejorar su capacidad comn-
1elilvg.y & asepuUrar susupenvivancia

>>"|_os profesores
son mayoritariamente
directivos de

grandes empresas
internacionales”<< .

a larpo plazo. Las empresas estan
empezando a darse cuentade ello y
por esto estdn demandando profe-
sinnales especializados en comercio
internacional. Nosotros dizefiamos
aste master para dolar de recursos
humanesalas empresas gallegas que
de brirse al exterior.

El master exige dedicacidon exclu-
sivn. ;Han pensado en alglin méto-
do para facilitar fa participacidn al
nlumnado que ya esté trabajando y
quicra especializarse?

Pensancio precisamente enla funcio-
nalidad & fa hora de compaginar vida
loborai ¢ formacién especializada,
vamaos & poner en marcha la proxi-
3 SEMIANA LN CUFsSo semipresencial
espectalizado en la Internacionaliza-
ciénde Pequeas y Medianas Empre-
sac. Es un programa formativo al
margendalmaster EE
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CURSC SEMIPRESENCIAL. Desdz hace dos
anos. enla Facultad de Ciencias Economicas v

inter nacaonainjczon de Peguefias v Mediz ianas Empresas

elmercad

net: ahinrarmismo es clara, Asiaen
yhacieelaue: hay quc

racional. La tendk

dingirse,

Empresanalas de la Universidade de Santingo de
Cornpostela, se anparte el Programa de Formac
=ninternacionalizacio Pequenas y Medianas
Emprasas (INPEMES)

Esle eno, como novedadl. seréd un curso
semypresencial. que faciitara a trabajadores

v enipresarios la positilidad de crecer
profesicnalimente y especializarse,
compatibhizandolo con su horano labaral
;Donde hay mais oportunidades de negocio para
Ins Pymes?

La Union Europea es el principal mercado de las
eMpiesas gallegas. Estamosenunprecesode
Infegracion economica y ya no podemos decir que
elmercado naturalde unaenipresa gallega sea el

#Qué novedades incorpara este afio ¢l Programa
INPEMES?

Hemos creadn un aulavirtual 2 traves del cual se
desariollaranlos conlenicdus delcurso v alumnado
y profesoracio podlran miterrelanionarse, Contard
adlemds con tulorias precencizies repartidas a
lulargo del programa, alizardanen horario
compatiblk: con laormada laboral. Las nuevas
tecnolopias jugaranun papel:mportante

Ya queda poco ticmpo para inseribirse en este
curso. jDande pueden informarse los interesados?
Elptaze de presentacion de solicitudes

termina deldia 20. Todo lo refativo al curso de
internacionahzacion pueds encontrarse enla paging
LANPEMES O,




